
"Wer aufhört, besser zu werden, hat

aufgehört, gut zu sein"

(Philip Rosenthal)

New Business Development (m/w/d)

(m/w/d)

 Part-time / full-time    /    Schwarzenbach an der Saale

Die Sandler Gruppe ist spezialisiert auf Vliesstoffe. Damit auch du dich spezialisieren kannst, fördern

wir kontinuierliches Lernen. Wir bieten dir vielfältige Karrierewege und Chancen für deine persönliche

Entwicklung. Und einen Arbeitgeber, auf den du dich verlassen kannst. Werde zur Spezialisitin oder

zum Spezialisten, bei Sandler.

Dein Spezialgebiet

Suche, Bewertung und Empfehlung

neuer Märkte mit hohem Potenzial 

Unterstützung beim Aufbau eines

systematischen Lead-Managements

Identifzierung von

Kundenanforderungen und

Verbindung zu Produktportfolio / -

entwicklung

Aktive Lead-Generierung im Rahmen

von Kampagnen-Touchpoints mit

Interessenten (Kaltakquise,

Messebesuche, Webinare etc.)

Dein Profil

Mehrjährige Erfahrung im Business

Development / Vertrieb

Spaß am Kundenkontakt

Reisebereitschaft (ca. 60%)

Out-of-the-box Denkweise,

Bereitschaft zum Testen neuer

Ansätze

sehr gute Englischkenntnisse in Wort

und Schrift



Zusammenarbeit mit Vertrieb,

Marketing & Produktmanagement

im Rahmen von Lead Funnel

Management (Conversion in Umsatz)

Jetzt Bewerben

Über WhatsApp bewerben

Deine Ansprechpartnerin

Nadine Schardt

Tel.: 09284 / 60 339

https://sandler-group.onlyfy.jobs/application/apply/w9crayqecgmu6gat8sno8b31ph50weq
https://of-sandler-ag.pitchyou.de/go/w9crayqecgmu6gat8sno8b31ph50weq
tel:09284 / 60 339

